Kitaba Giremeyen Yazi
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Yanda resmi gérilen "ILK ISIM" kitabi icin hazirladigim yazi, ¢ok
basvuru olmasi ve yazarlar arasinda cinsiyet dengesi distnceleriyle
kitapta yer edinemedi. Hiper enflasyon ortaminda, ik s
deneyimimden bir demet ani olarak sunuyorum. Cocugunuzu korumaci
degil, hayata hazirlamak istiyorsaniz kitabi okumanizi tavsiye ederim.

_ Emek Bakkaliyesi
Ilkokul dérde giderken bakkal diikkani agtik. Babam aslen iyi

bir berber olmasina ragmen, hep daha kolay ve de hizli para
kazanma yollarina sapardi. Bu amagla susamdan tltlne,
pamuktan zeytine pek cok tarim konusunu da denedi. Iki kez
Almanya’ya isci olarak gitmeyi denedikten sonra, bakkal
olmaya karar verdi. Ben de otomatik olarak bakkal ciragi
oldum. 1972-1979 yillan arasinda okul disindaki tim zamanim
ve yaz tatillerim bakkalda gecti. Benim ufagim ilkokula yeni

J vt ‘: x baslamisti ve en kiigiigiimiiz heniiz bebekti.

‘\ T r_j,_ Ilk galisma giinimiiz bir Persembe idi. O giin Torbali ilgesinde
I ‘Gd Pazar kurulur, gevre kdy ve kasabalardan gelenler haftalik
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aligverislerini yaparlar. Dikkanimiz kdy dolmuslarinin yolcu
bosalttigi sanayi sitesinin meydanindan, pazarin kuruldugu
alana giden yolun ortalarinda oldukga mevki sayilan bir
yerdeydi. Koyliler dolmusa daha yakin oldugumuzdan pil, makarna, deterjan ve plastik bidon gibi
ihtiyaclarini bizden almayi tercih ederdi. Ozellikle babamin arkadaslari veya berberlik zamanindan
bir sekilde baglantili oldugu Camlica ve Karaot gibi koylerden daha c¢ok misterimiz vardi.

@k Remzi Kitabevi

Ilk giiniin telasiyla 100 lira kaybettik. O zaman igin 100 lira en biyiik banknottu. Acemiligimizden,
kaybettik sandigimiz paray! kese kagitlarinin altina tikistirdigimiz sonradan belli oldu. Cok iptidai
sartlarla ise basladigimizdan heniiz bir tezgah ve kasamiz yoktu. Diizensizlik, gereksiz beklemelere
ve servisin gecikmesine neden oluyordu.

Daha sonra, bakkalin ortasina bir vitrinli bolme geldi. Bir tarafinda kasa, vitrinin Gzerinde gerezlerle
dolu kavanozlar. Ulkemizde heniiz ambalajli yiyecekler ¢ok azdi. Hemen her sey, naylon torbaya
veya kese kagidina konulur, terazide tartilir ve tutan hesaplanirdi.

GUln gectikge ciroyu arttiracak kalemler disinmeye basladik. Plastik bidonlarin yanina cam
kavanozlar ilave edildi. Sac kovalar, aliminyum tencereler, cali sGplrgeleri, badana fircalar,
civi..vs. Biraz hirdavatgi, biraz bakkal ve hatta zliccaciyeci. Anliyordum, isler pek iyi degil babam da
arayis igindeydi. Sanayi sitesindeki esnafin tesvikiyle, cok miktarda sarap aldi. O yillarda sanayi
esnafindan bazilan satin aldiklari saraplar, dikkanin arkasindaki depoda icerdi. Bazi komsulardan
olumsuz sdylemler gelse de devam ettik.

Bir iki lokantaya kuru fasulye, piring ve konserve vermeye bagladik. Lokantacilar, hafta icinde
veresiye aldiklari mallan genellikle Cuma sabahi 6&derdi. Fasulye baslangigta karli gibi
gérundugunden, diger musterilere 6zellikle Persembeleri satmayi diistindik. Nasil olsa ben bakkalin
onlindeki plastik ve camlarla ilgileniyordum ve kuru fasulye de satabilirdim. Bagira-cagira satmay!
dgrendim. ilk basglarda sesim cok kisik ve titrekti. Ne kadar ¢ok bagdirirsam, yoldan gecenlerin
dikkatini o kadar gok ¢ekebiliyordum. Iyi zamanlarda pazarin kuruldugu giinlerde bir cuval (100 kilo
kadar) fasulye satiliyordu.

Satin alma fiyatini diisiirmek icin babam, Izmir'den biraz ¢éplii fasulye alir, Carsamba aksami biitiin
aile onu ayiklardik. Duruma gore 2-3 kilo ¢op gikar ama kalan temiz mal daha iyi fiyata satardik.
Ucuza almak adina bir keresinde Tire'deki konserve fabrikasina gittik. Konserve yaz mevsiminde
Uretilip-teneke kutularda ambalajlaniyor ve yil boyunca da toptan olarak fabrikadan satiliyordu.
Babam bazi hesaplar yapti, lokantacilarin borilce, tirlG, vb taleplerine gbre bir kamyona yakin
konserve aldi. Konserveler tahmininden daha hizli sekilde tikendi. Tekrar fabrikaya gittigimizde
konserve kalmamisti. Caresiz Izmir veya Torbali’daki toptancilardan daha pahaliya aldik.
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Siyah beyaz da olsa televizyonlar yayginlasiyordu. TV reklamlarinin etkisiyle Sana Yadi ile Omo daha
cok ragbet goriuyordu. Birbirine yakin tarihlerde bu Griin gruplarini diikkanlarda yerlesim-siralama
ve kalite acisindan kontrol etmek Uzere iki profesyonel geldi. Biri deterjanlari raflarda nasil
siralamam gerektigini gosterdi. Dideri ise margarinleri acikta biraktigimizi (buzdolabimiz yoktu)
gorince birini acgip-tadini kontrol etti ve toptanciya iade etmemizi istedi. Cinkld bozulmustu.
Ilcemizden olmayan, uzmanlarin bizim isimizi bizden iyi yapmasi mahcubiyetimizi arttirdi.

Ilk ginlerin heyecani yavasca kayboldu. Elde edilen ciro, ayni miktarda mali yerine koymaya
yetmiyordu. O zaman bilmiyordum, ama hiper enflasyon yasadigimizi simdi daha iyi anliyorum.
1974'deki Kibris Baris Harekati’'ndan sonra ABD ambargosuyla karsilastik. Petrole bagl arinler,
deterjanlar, margarinler, filtreli sigaralar piyasadan kalkti. Toptancilar, deterjan ve margarinden
birer koli vermek igin su kadar alis veris yapmamizi sart kosardi. Bizde bu mallar yalnizca dizenli
musteriye verirdik.

Enflasyon o kadar ytkseldi ki, fasulyenin fiyati haftalik dedismeye basladi. 950 liraya aldigimiz
fasulyeden elde edilen ciro bin liraydi. Bir hafta sonra toptan fiyati 10 lira 25 kurus oldugundan
eldeki bin lira bir guval almaya yetmiyordu. Enflasyon bizi kligilmeye zorluyordu. Ayrica hizla artan
fiyatlari, musterilere izah etmekte zorlaniyorduk. Kiglk bir ilcede, insanin adinin kazikglya gikmasi
cok kotlydu. Elinde eskiden kalma mali olan daha ucuza satabiliyordu. Bunun igin stoklar sisirmek
lazimdi ama bizde para yoktu.

ilk defa tefeciden 10 bin lira para aldik. Ug ay sonra 13 bin lira 6deyecektik. Enflasyonun nasil
calistigini anlamamistik. Eskiden oldugu gibi ylzde 10 kadar kar marji yeterli saniyor-buna gore
fiyatlandinyorduk. Bakkalin satilacak mallarla dolu olmasi, bizim motivasyonumuzu arttirmisti.
Paray! geri ddeyene kadar, birkac kez cevirmeyi basardik. Odeme giini gelince ¢ok zor da olsa geri
o6dedik.

Sonra tekrar, birkag ay sonra bir kez daha derken tefeci bakkali komple almak istedi. Fahis faizle
alinan parayla is yapabilmemiz adami etkilemisti. Babamla anlasamadilar. Sonra bir baska alici cikti,
o da almadi. Ruh halimiz, bakkali satip-kurtulmak sekline dénmusti. Babam diikkani sen idare et,
biz annenle tatin ekelim dedi. Tatln, o yillarda tamamen insan gicune dayali, baslangiciyla bitisi
arasinda bir yildan uzun zaman gecen bir trindu. Eski yilin mahsulinG satip-elinize para gegmeden,
yeni yilin fidanlarini dikmek gerekirdi. Yani uzun slreli para badlamak demekti. O zaman
gdérememistim ama enflasyonist ortamda bu da ¢ok yanlis bir karardi. Tutin, bakkalin sermayesini
biraz daha emdi. Diikkanda ekmek, seker, cay gibi yalnizca ginlik ihtiyaglan satar hale gelmistik.
Zira sermaye erimigsti.

Pamuk islemek icin uzaklardan gelen aileler bizim caddenin baslarinda bir yerde kalmaya basladi.
Cok c¢ocuklu olduklarindan ekmek tiketimleri de fazlaydi. Sirf onlara daha ¢ok ekmek satmak igin
bakkali daha erken agmaya basladim. Ginlik ekmek satisi 50’lerden 100’e kadar ciktli. Pamuk
iscilerinin tiketim aliskanliklarina gore, patates, kuru sogan ve Vita (acik nebati yag) da satmaya
basladim. Pamuk sezonu bitince isler yine dip yapti.

Yl 1978’e gelmis ve ben liseyi bitirmistim. Ik yil eczacilik bdlimiini kazandim ama gitmedim.
Bunun yerine hafta sonlar dershaneye gitmeye ve hafta icinde bakkali calistirmaya devam ettim.

Dukkanin bulundugu binanin sahibi olan toptancidan vadeli mal talep ettim. Hayatta kendi basima
aldigim ilk, 6énemli kararlardan biriydi. Muzaffer Amca, saniyorum 15-20 bin liralik acik hesap mal
verdi. Yine bir canlanma yasadik. Diilkkdndaki hareketi géren tefeci yine alici oldu. Universite sinav
sonuglari agiklandiginda, endustri mihendisligini kazanmistim. Bakkali devretmek igin bu da iyi bir
bahane oldu. Dikkani sattik, babam girgir fabrikasinda isci olarak galismaya basladi, ben de okula.
Yedi yillik inislerle-gikislarla dolu ticari hayatimiz bitmisti. Hayatta daha deneyimli ama daha
fakirdik.

Ilk isimin faydalarini, yénetici olduktan sonra daha cok anladim. Halen satisin en énemli is
oldugunu ve dogru fiyattan satmanin ¢cok satmaktan daha karh oldugunu diisiiniiriim.



